srémy beneﬁﬂ 7
< pack végét I »* 

A presque mi-parcours
de 'accompagnement
proposé par sa
coopérative, Jérémy
Sauvage est satisfait
du dispositif.

nstallé en septembre 2023, Jérémy
Sauvage, 38 ans, aurait apprécié
profiter du pack « jeunes instal-
lés » encore deux ou trois ans de
plus. Méme si les cing années d’'accom-
pagnement prévues représentent déja
pour lui un vrai « plus ». « Surtout dans
mon cas, car je suis installé hors cadre
familial. J'ai repris cette exploitation
que je connaissais pour y avolr ét€ ap-
prenti entre mes 15 et 20 ans, souligne-
t-il. Les trois premiéres années de |'ins-
tallation, on est un peu sous l'eau, trés
pris par I'administratif. Et on ne profite
pas suffisamment de ce qu'on nous pro-
pose. On est plus disponible 4 partir de
la troisitme année. Surtout, on se sent
écouté, soutenu, le concept est top. »
Pour la CAL, la Coopérative agricole
Lorraine dont le sidge est 4 Laxou
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(Meurthe-et-Moselle}, ce concept desti-
né aux jeunes installés porte le nom de
« pack végétal ».

Jérémy est i la téte d'une exploitation
de polyculture-élevage sur 145 ha, dont
75 ha de terres labourables. Le trou-
peau laitier compte 80 vaches. Lorsqu'il
a repris la ferme il ¥ a un peu plus de
deusx ans, le jeune agriculteur s'est rapi-
dement tourné vers la CAL.

Du conseil i la carte

« Mon prédécesseur ne travaillait pas
avec une coop, explique-tdl. Moi, jai
tout de suite pris des parts sociales car
je cherchais la proximité dans le ser-
vice. Je bénéficierai des 600 euros of
ferts pour cette souscription, versés &
la cinquiéme année d'adhésion. Dans
ce programme, japprécie surtout le
stockage des céréales pratuit dans les
silos de la CAL. Dans mes bitiments,
je peux stocker & plat mais je n'ai pas de
systéme pour ventiler. Uappui technico-
fconomique proposé avec Anastasia
Jacquey est aussi profitable. Nous tra-
vaillons pas mal sur l'alimentation du
troupeau. Lorsquielle est présente pour
la demi-journée de conseil annuelle, je
prends le temps de me poser et nous
faisons le point ensemble, »

Anastasia Jacquey, référente de ce
dispositif de la CAL, suit soizante-dix
dossiers. « C'est une approche globale,
axée sur quatre thématiques : la trans-
mission, laccompagnement straté-
gique, les calculs de rentabilité et la ges-
tion de trésorerie. Je rencontre chaque
jeune installé une fois par an, précise-
t-elle, Cest surtout du conseil 4 la carte
et les accompagnés me sollicitent ré.
gulierement sur des problématiques
variées, comme le photovoltaique par
exemple. »
La CAL a récemment revu cette offre
pour I'adapter au contexte économigque.
En plus de la participation 4 l'achat de
parts sociales, de la réunion d'accompa-
gnement annuelle et des frais de stoc-
kage 4 zéro euro pendant neuf mois, la
coopérative offre une aide financiére 4
la fin de chaque campagne sous forme
d'un avoir. A la collecte, une valorisation
supplémentaire est distribuée. « Grice
i la nouvelle offre, avec les estimations
que nous avons menées, l'aide finan-
ciére devrait représenter entre 7000 et
20000 euros sur cing ans », précise
Anastasia Jacquey. Dernier avantage
matériel : un kit sécurité équipements
de protection individuelle est offert.
Dominique Péronne



